Tudasbol
,véllalkozés:
lgy fogj bele!

Vida Agnes

Szia, Vida Agi vagyok. Az elsé online tanfolyamomat 20 évvel ezel6tt készitettem (egy egyszer( kis HTML
oktato tanfolyamot), azéta pedig 50-nél is tobb online tréninget tartottam meg.

Volt koztik rovidebb 8-10 leckébdl allo tananyag és egészen hosszu, 75 videdbdl allo tréning is. Némelyik
allanddan elérhet6, masok csak idészakosan. Tartottam él6 webinariumokat, konzultaciokat és
elkészitettem szamtalan videot, szGveges anyagot és tesztet is. Szinte mindent kiprébaltam, amig
kitapasztaltam, mi az, ami m(ikadik, mit hogyan lehet megoldani. Most megosztom veled is a technikai
tudasomat.



Bevezetés

Sokan vannak, akik tanitanank az interneten vagy valamilyen médon atadnak a
tudasukat. De hogyan fogj bele ebbe? Hogyan lesz a tudasbol konyv vagy éppen
internetes tréning, esetleg CD-s oktatoanyag? Ezt a kérdést jarjuk korbe ebben a
cikksorozatban, aminek most az els6 részét olvashatod.

Az egyik, hogy hogyan tudsz eljutni a kényvkiadasig, hogyan lehet ezt megfinanszirozni,
és milyen lehetdségeid vannak. En és a csapatom ebben a témaban sokat tapasztaltunk
mar. Négy sajat konyvem van, ezek koziil csak egyet nem én adtam ki, tehat ez az egy
nem az én felelésségem, hanem a kiadoé. Illetve vannak olyan kényvek, amiket nem én
irtam, de mint konyvkiadé kézrem(ikodtem a kiadasukban.

A masik téma pedig az infotermékek, infovallalkozasok, online tanfolyamok vilaga.

Par éve Jennifer Aniston foszereplésével késziilt a Deriilt égbol szerelem cim( film,
amiben tokéletesen végig lehet kdvetni, hogyan lehet egy adott témara oktatasi iizletet
épiteni. A fészerepl6 a gyaszfeldolgozasban ad tanacsot. Irt egy konyvet arrol, hogy
hogyan dolgozzuk fel a gyaszunkat, tartott el6adasokat és tréningeket, meghivtak
mindenféle helyekre eléadni és emellett volt CD-je, DVD-je is. Gyakran bele se
gondolunk, hogy 1-1 témara milyen részletes és sokoldalu “infobizniszt” lehet felépiteni.
Mint, ahogy abba se, hogy erre mekkora igény van. Persze, mikézben ezen gondolkodsz,
felmerilhet benned a kétely:

Miért fizetne valaki informaciéért az internet vilagaban?

Gyakran feltett kérdés, hogy ha annyi infét lehet talalni a neten, miért vasarolnanak az
emberek pénzért informaciot, oktatast. Vagy barmilyen inféterméket, online
tanfolyamot, konferencia-belép6t, amikor mindent meg lehet talalni. Ez egy jo kérdés,
nézzilk hat meg, hogy mi lehet a tudasban az érték:

Hat, ha Ggy nézziik, az angol nyelv is ingyen van, de igenis érdemes az angol oktatasért
fizetni ? Mert bar magunk is nagyon sok mindent meg tudunk tanulni, az nem
ugyanolyan, mint egy jo tanartol tanulni, aki tudja, hogyan kell tanitani, aki ismeri az
erdsségeinket, gyengeségeinket. Talan erre még jo példa a matematika is. Hiaba
nézegetnék ilyen oldalakat a neten, tanar nélkiil, aki elmagyarazza, biztos nem tudnam
olyan konnyen megérteni.

Igenis nagy érték tud az lenni, hogy ha valaki motival, elmagyarazza, aminél elakadsz,
sokszor az is érték, hogy rendszerezi veled az informaciot.

Mitol lesz értékes az informacid? Nézziik példaul a marketing teriiletet! Toménytelen
mennyiségl informacio van, és igen nehéz kisz(irni, hogy mi az, ami hasznalhato, mi az,
ami tényleg bevalik, mi az, amit nem csak egy angol nyelv( oldalrél leforditottak,
hanem igazolhatéan hasznos.

Ezt a sajat szakmamrol is elmondhatom, a pszichologiarol. Nagyon sok az olyan info,
amit csak leforditottak valamelyik amerikai oldalrol, ki tudja, mi a forrasa. Nagyon sok
az olyan infé is, amikor egy az egyben egy tudomanyos anyagot osszedolgoznak és nem
érthet6 az atlagember szamara, nem tudja hasznalni az informaciét, nem érti meg
beldle a lényeget. Nagyon sok az olyan informacio is, amikor valaki csak a véleményét
irja le, mint szakember, de nincs mellette egy tudomanyos hattér. Lehet, hogy neki,
mint szakember, ez a véleménye, de ez 6nmagaban nem jelent semmit. Tehat rengeteg
téma van a pszicholdgia teriiletén is, amit6l egy atlag olvaso gy érezheti, hogy infobol
nincs hiany, de nem tudja, hogy mit kezdjen vellk.



Ugyanez van a marketingben, a vallalkozasban is. Igenis kellenek olyan oktatasok,
képzések, amik rendszereznek egy-egy teriiletet, amire éppen sziikséged van. Azt
szoktam tanacsolni, nyugodtan menjél afelé, tanuld azt, amire éppen sziikséged van,
hiszen ez egy gyakorlati dolog. En is mindig éppen azt tanulom, amire Ggy érzem, hogy
sziikségem van, amir6l tobbet szeretnék tudni.

Hogyan tanuljunk igazan hatékonyan? Annakidején, mikor elkezdtem irni a sajat
weboldalamat, és megcsinaltam az elso értékesitési oldalnak kinéz6 oldalamat, amirél
ugy gondoltam, hogy eladja majd nekem a termékemet, egy nagyon vicces érzésem volt.
Ranéztem és azt éreztem, hogy Uristen, ez nagyon rossz lett. Atolvastam, és
borzasztonak éreztem. Masok oldalan mennyivel jobb szovegek vannak. Akkor gyorsan
megszereztem az elsé szovegirasi anyagot, ami akkor elérhet6 volt szamomra.
Elkezdtem szovegirast tanulni, mert rajottem, hogy hiaba tudok fogalmazni, amit
megtanultam az iskolaban, ez egészen mas. Meg kell tanulnom marketing és értékesitési
szoveget irni.

Késbbb sziikségem volt arra, hogy bearazzam a termékemet, és akkor azt tanultam meg.
Aztan szilkségem volt arra, hogyan készitsek inféterméket, és akkor azt tanultam meg.
Menni kell elére, tanulni kell, fejleszteni kell magad. Teljesen mas egy praktikus,
érthetd, gyakorlatias modon atadott tananyag, mint egy laikus vagy (jsagiro altal a
netre osszeszedett informaciohalmaz.

Tehat igenis nagyon hasznos tud lenni egy-egy ilyen info anyag, és vannak, akik fizetnek
érte. Nem kell félni pénzt kérni érte.
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Kinek érdemes belefognia az inf6 bizniszbe?

Ha tanar vagy, vagy ha személyesen oktatsz barmit, nyelvet, vagy tréner vagy, vagy
tréningeket tartasz, akkor mindenképpen jo, hogyha tomegesebbé tudod tenni az
oktatasodat, mondjuk egy online tanfolyam segitségével, vagy egy dobozos termék
segitségével, audio CD-vel.

Sokszor egy konyvvel is sokat hozza tudsz tenni a bizniszhez. Nem azért, mert
bevételben jo, a konyv nem nagy bevétel, hacsak nem romantikus regény, amiket tobb



millio példanyban adnak ki. A konyv kis bevételt hoz, viszont nagyon jo reklam
lehetbség, emeli a szakértdi azsiodat. Egészen mas egy olyan szakértd, aki il valahol egy
irodaban, és még soha a nevét sem hallottam, meg mas egy olyan szakértd, akinek
olvastam a konyvét, és nagyon tetszett, és bizom benne. Ez egy egészen mas szint, ha
valakinek van egy konyve.

Ha tanacsado vagy, akkor az oktatassal megfoghatod azokat, akik esetleg a
tanacsadasodat nem tudjak megfizetni, de a konyved igen, illetve felkészitheted az
embereket a tanacsadasra. Sokszor tanacsadoként azzal talalkozol, hogy valaki beesik az
utcarol: ,,adjal nekem marketing tanacsot”, vagy ,,jonnék hozzad coachingra”. Es az
elejétdl el kell magyarazni neki mindent. Egy csomo alapfogalmat nem ért, nem ismer,
nem talalkozott vele, de ha elétte elolvasta mindezt egy konyvben, vagy részt vett egy
online tanfolyamon, van egy alap tudasa, akkor nem kell elolrél kezdeni vele, hogy mi
micsoda.

Ha hozzam valaki beesik az utcarodl, nehezebb vele egyiitt dolgoznom, mert el kell neki
magyaraznom, hogy mi az a csali, mit jelent a konverzid, és egy csomo alapfogalom. Ha
csak az 6 érdekét nézziik, akkor is hatékonyabb lenne, meg az enyémbdl is, ha 6 ezeket
mar tudna, amikor elkezdiink beszélgetni. Erre nagyon jo egy oktatas.

Ha pedig terméket vagy szolgaltatast arulsz, egy oktatas vagy kényv az nagyon jo
kiegészito lehet a bizniszed mellé. Oktathatja az ligyfeleket, ralatasuk lesz a témara, és
osszességében ad hozza egy pluszt, egy loketet. Egy termékhez képest sokkal nagyobb
arréssel tudsz dolgozni, ami azért jo, mert szabadabban tudod arazni az infoterméket,
képezni tudod a vevéidet. Mondjuk arulsz valamilyen specialis, egészséggel kapcsolatos
terméket, és irsz egy konyvet rola. Erre van is egy nagyon jo példa a magyar piacon, a
Doktor Lenkei. Ugye 6 irta a Cenzlrazott egészséget, meg aztan megjelent még egy-két
konyve, és aztan lett neki egy étrend-kiegészit6 termékcsaladja, halozata.

Az egésznek az alapja a konyv. Ezzel lett ismert a neve, ezért biznak benne, mert
olvastak a konyvet, és 0 ott elmondja, hogy miben hisz, mit gondol, tudomanyosan
megalapozva elmagyarazza stb. Az most mindegy, hogy mi egyetértiink-e vele, vagy
nem, a lényeg az, hogy 0 leirta a maga tudasat, tapasztalatait, és aztan ezt tovabb vitte
egy bizniszbe gy, hogy terméket arul.

Nyilvan, akik olvastak a konyvet, utana jo eséllyel téle fogjak vasarolni a vitamint, mert
kialakult benniink a bizalom. De ugyanilyen az Atkins-diéta is. Itthon is megjelent a
konyv, nem tudom, hogy itthon lehet-e kapni Atkins-termékeket, de az USA-ban igen.
Vagy van a sulydr, a Weightwatchers, és ehhez is vannak termékek, amik hozza
kapcsolddnak. Vagy kaphato olyan is, hogy egy konyv egy bizonyos edzésmodszerrel, és
nem sokkal kés6bb megjelenik a hozzavalo sulyzokészlet, vagy bejon egy olyan fitness-
halézat, akiknél ez az edzéstipus elérhetd, amirdl a konyvben is irnak.

Néhany példa:

Nem is jut esziinkbe, de Magyarorszagon a legrégebbi ilyen oktatas, ami infobiznisz, az
az ELO, vagyis az Eurdpai Levelez6 Oktatas. Mindenféle nyelvtanfolyamok meg hasonlok
vannak naluk. Elkildik neked, mondjuk 18 honapon keresztiil, és van ennek egy havi
elofizetési dija, amit még hagyomanyos modon csekkel lehet fizetni. Ha belegondolsz,
egy csomo mindent lehetne hasonlé mdédon oktatni. Annyi a kiilonbség, hogy ez nem egy
online biznisz, bar most mar van online oktatas része is, de nem kizarolag online, hanem
papiron van minden kinyomtatva. Tulajdonképpen meg lehetne csinalni, hogy az egész
egy online feliilet legyen, és ott kapod a leckéket.



Ami nekem még nagyon tetszik, az amerikai egyetemi rendszer. Mar a legnagyobb
egyetemeknek is vannak online képzései. Van, amelyik csak dvatosan vagott bele, csak
néhany kurzus erejéig, de van olyan egyetem, amelyik minden szakan csinalt online
kurzus lehetdséget, kvazi Ok kiterjesztették az egyébként is tandijas biznisziiket az
online oktatasra is. Igy olyanok is tanulhatnak naluk, akik nem abban az allamban élnek,
vagy valami masért nem tudnanak ott tanulni, pl. kilfoldiek.

Amit érdemes t6liikk megtanulni, az az, hogy minden online egyetem képzéséhez van
csali. Az Itunes U-ra felmész, ami az Apple applikacidja, és ott fel tudsz iratkozni
egyetemi kurzusokra. Belenézhetsz, ilyen az EDX is, ahol a Harvard, Yale, Princeton
el6adasait lehet megnézni, s6t, itt még oklevelet is kérhetsz rola, hogy elvégezted
ezeket. Maga a megtekintés és a meghallgatas ingyenes, ez egy csali. Ha megtetszik,
hatha beiratkozol oda valamilyen kurzusra, hatha tudnal ezekkel a modszerekkel tovabb
tanulni. Tehat 6k ezt reklamként fogjak fel, gyakorlatilag ez olyan, mint nalad a hirlevél
feliratkozas. Van, ahol viszont nemcsak egyetemi témakban vannak kurzusok, hanem
mondjuk te fest6 vagy, és szeretnél allatabrazolast oktatni, akkor csinalsz egy
allatabrazolo kurzust. Van ott egy olcso kis rész, ahol bele lehet nézni, hogy milyen a te
kurzusod és meg lehet venni a folytatasat rogton a feliileten. Ez egy nagyon
elgondolkodtaté lizleti modell, elhelyezel egy picike videdt, kiprobaljak, megtetszik, és
mar lehet is tovabbmenni.

Sokan csinaljak azt, hogy megterveznek egy rendezvényt, és abbol konyv lesz. A TED
eléadasokbal is sziiletett mar konyyv, illetve barmilyen rendezvénybdl sziilethet konyv.

Ha neked van rendezvényed, vagy szoktal szervezni el6adasokat, akkor egész egyszer(ien
ezeket felveszed, utana legépelteted, megszerkeszted és egy szerkesztett formaban
konyv sziilethet bel6le. Hasonlé ehhez az interjukotet, semmibe nem tart leiilni a
legjobb ligyfeleiddel, 6k elmesélik a sajat torténetiiket, és utana ebbdl késziilnek
anyagok és konyvek. Ha szeretnétek példat megnézni ilyen promacios konyvekre, akkor
Joe Vitale, A titok cim(i konyv egyik szerz6je csinal ilyen 6nismereti meg motivacios
tréningeket, és neki minden konyve, ami Magyarorszagon megjelent magyarul, korilir
benne egy-egy témat, ad benne csomd hasznos tanacsot, viszont minden fejezet vagy
masodik fejezet végén hivatkozik valamelyik hirlevelére, megadja a linket, hogy hol
lehet feliratkozni, vagy jelentkezni valamelyik tréningjére. Tudatosan kozli a
konyvében, hogy ennek van folytatasa is.

Vagy pl. Dan Kennedy itthon is megjelent konyvei gy sziilettek, hogy megirt egy-két
fejezetet, és az adott témaban az iigyfelei irtak egy-egy fejezetet a sajat
tapasztalataikrol. Hasznos konyvek, de nem 0 irta az egészet, hanem kozosen, tobben
irtak meg, és tele van kis linkekkel, hogyan tudod folytatni naluk tovabb a
tanulmanyaidat, konferencian, tréningen, vagy valamelyikiiknek van tanacsadasa...



EBOOK VAGY NYOMTATOTT KONYV?

Erdemes elsé lépésként e-bookot kiadni?

Nézziik meg, hogyan érdemes ennek egyaltalan nekifogni. Ugy érdemes végiggondolni,
hogy mi az a te témadban/szakmadban, ami igazan nagy kérdés az ligyfeleknek. Mondok
egy példat, nekem az elsd e-bookom az Ugy sziiletett, hogy nagyon sokan kiiszkodnek a
gyerekiik alvasproblémaival, rengeteg tanacsot adtam ebben a témaban és szerettem
volna valahogyan megfogni, hogy hogyan is vagjak egy ilyen tankonyvnek/ e-booknak
neki. Egy honapon at biztositottam ingyenes kérdezési lehetéséget, toménytelen
mennyiségli izenet érkezett. Meg is valaszoltam, aztan ezeket a kérdéseket elkezdtem
osszeszerkesztgetni, téma szerint, életkoruk szerint, problémakorok szerint. Akkor ez
mar egy elég nagy, tetemes anyag volt, olyan 80-90 oldal.

Gyakorlatilag irtam hozza egy bevezetot, atszerkesztettem az anyagot, hogy ne legyenek
benne pl. személyes részletek és belekeriiljenek olyan fontos tudnivalok is a témaban,
amiket pont nem kérdezett senki. Mire elkésziilt a konyv, lett kb. 150 oldal. Tehat
tulajdonképpen egy honapon at, kérdésekre valaszolgatva megsziiletett a konyv. Nagyon
sok konyv sziiletik igy, pl. Ranschburg Jendnek az élete utolsé konyvei gy irédtak, hogy
a kiadd csinalt egy kérdezos oldalt, Ranschburg Jené valaszolt és utana ezeket a kérdés-
valaszokat atrendezve, rendszerezve beletették egy konyvbe.

Ugy is el lehet indulni, ez is egy logikai rendszer, hogy arrél szl a konyved, hogyan lehet
egy problémat megoldani. Kézikonyv tipusu konyv, pl. te gyongyflizéssel foglalkozol, és
ezt szereted oktatni, akkor nekivaghatsz ugy, hogy “hogyan készitsiink gyonyori gyongy
nyaklancokat”. Es akkor leirsz egy csomé hasznos tanacsot, elsésorban azt, hogy mit kell
csinalni, és a hogyanjat, meg korbefot6zod a részleteket, beleteszed egy tanfolyamba.
Két konyvet készithetsz ebbdl, és a ketté egymasra éplil. Az egyikben inkabb az
elméletrél irsz meg recepteket mutatsz, meg megmutatsz egy-két képet, amitol megjon
a kedv. Aztan az igazan személyre szabott és a nagyon részletesen megmutatott részt,
amit videoval lehet megmutatni, azt mutatod meg egy tanfolyamon. Pl. ha valaki
stilustanacsadassal foglalkozik, akkor a konyvben beszél a tipusokrol, megmutatja az
arnyalatokat, a mintakat, ez a kedvcsinalas, az inspiracio, meg a radobbenés, hogy, hé,
én lehet, hogy ilyen tipus vagyok, meg egy kicsit olyan is, és akkor melyik is all jol
nekem.



Eléred vele, hogy egy kicsit tudatosabbak legyenek az emberek ezen a téren. Majd
ezutan a tanfolyamon, vagy a személyes képzéseden, vagy a tanacsadason, kap
személyre szolo tippeket, ami mélyebbre megy, alaposabb, részletesebb. Az is egy jo
megkozelités, egy lehetdség, hogy megprobalsz egy adott témaban tobbféle lehetbséget
Osszegy(jteni. Pl. nekem van egy nagyon népszer( cikkem, amit rengetegen olvastak
mar. A gyerekek alvasarol szol, és ott 0sszeszedtem az osszes ilyen mddszert.

Osszegylijtottem, hogy mennyiféle modszer van arra, hogy ravegyiink egy gyereket az
alvasra és nemcsak a j6 modszereket gyljtottem, hanem mindegyiket, amivel
talalkozhatnak, amig a tokéletest keresik.

Vagy van egy masik, ahol dsszeszedtem mindenféle okokat arra, hogy mi miatt lett
valogatos a gyerek, nemcsak amiatt, mert rosszul szoktattuk, hanem egy csomé minden
lehet, és akkor szépen Osszeszedtem az 6sszes ilyen okot. Amikor 0sszeszediink egy
csomo ilyet, az egy nagyon hasznos info az ligyfélnek, mert atgondolja, hogy végiil is
tényleg mennyi minden van ebben a témaban, ezekre én nem is gondoltam. A triikk az,
hogy a legvégére be kell tenni a te sajat megoldasodat, azt, ami segit megoldani a
problémat. Ha terméked van vagy szolgaltatasod, akkor azt, ami igazan hatékonyan
oldja meg ezt a problémat.

KONYVKIADAS?

lAﬂccn al bij de gedache aan mezelf kreeg ik kippen-
vel.

In het weekend zou ik mijn bar mitswa vieren. He
hele politiekorps zou komen. En papa had beloofd dat
hij me dan zou bevorderen. We hadden zo'n afspraak. In
de loop der jaren had ik het tot brigadier gebracht, en

Er kwam een heerlijk gevoel in me op. Een geestver-
heffend gevoel, zou madame Gaby zeggen.

Alsof Felix en il de cnigen waren die op dar moment,
op dat uur, echt leefden. Alsof de anderen alleen maar fi-
guranten waren in onze show. Wij hadden ze het bevel

§eBeven om te gaan slapen, en zij hadden all
; emaal ge- b
hoorzaamd. En ook degenen die nier sliepen, waren r;giet

zaterdag zou ik adjudant worden! We zouden ons ¢ :
ccht waldker. Ze ijlden misschien OV as deeeo s

: : . in-
ritueel honden. mer een olas bier dat ik leeg moestdr

Hogyan add ki a konyvedet?

Amirdl beszélniink kell az e-konyv kapcsan, hogy hogyan is adjuk ki. A legegyszer(ibb
megoldas egy PDF-ben lementeni, ennek vannak elényei meg hatranyai. A PDF egy
konnyen olvashaté formatum, barki barmilyen kityiire le tudja tolteni. Ami fel szokott
ilyenkor meriilni, hogy sajat fellileten értékesitjik, vagy nemzetkozi felliletem pl.
Amazonon keresztiil, mondjuk az Amazonra szerencsésebb e-book formatumot feltolteni
a tapasztalataim szerint, mert a PDF széteshet és volt olyan iddszak is, amikor nem is
fogadtak el a PDF-et.

Az Amazonnal akkor érdemes foglalkozni, ha idegen nyelvi piacon szeretnél elindulni,
de sajnos nem elég ott sem, hogy csak felteszed, és hatha megtalaljak az olvasok,



hanem oda is kell marketing. Itthon is vannak most mar e-bookos portalok, viszonylag
konnyen at is veszik a konyveket, elég rajuk irni egy e-mailt. Kértem ra ISBN szamot,
amit az Orszagos Széchényi Konyvtar ad ki. Az a tapasztalatom, hogy nem tul sok kel el
bel6liik, még nincs igazan kultlraja annak, hogy felmegyek egy portalra, és e-konyvet
veszek. Ami viszont mar itt van, hogy sokan tableten olvasnak, tehat amit PDF-et eladsz
sajat feliileten, tabletre letoltik, és mar nézhetik is.

Hogyan lesz az e-bookbél nyomtatott konyv?

Nézziik, hogy az e-bookbdl hogyan lesz nyomtatott konyv, vagy hogyan jussunk el a
nyomtatott konyvig. Erre van egy nagyon talalékony, furmanyos vallalkozéi megoldas.
Tobb problémank is van ezzel, egyrészt a nyomtatott konyv kiadasa draga, masrészt ugy
gondoljuk, hogy gy sem lehet a boltokba bejutni vele.

Valéban draga a nyomtatott konyv kiadasa?

Elmondom hogyan adtuk ki az elso nyomtatott konyvemet. Nagyon egyszerten.
Bementem egy digitalis nyomdaba, és rendeltem beldle 30 példanyt, akkoriban azt
hiszem, 700 Ft-ra jott ki darabja, tehat 21 000 Ft-ot fizettem ki. Az oldalon pedig 4000-
ért lehetett kapni, tehat maradt valamennyi pénzem. Eladtam az els6 30 példanyt, majd
azzal a pénzzel bementem a nyomdaba, kiszamoltam, hogy abbdl mennyi konyvet lehet
kinyomtatni, és kinyomtattak a kovetkez6 adagot. A digitalis konyvnyomtatas kicsit
draga, dragabb fajlagosan, mint egy nagy nyomdai konyvkiadas, de indulasnak, ahhoz,
hogy meglegyen az els6 néhany nyomtatott példany a kdnyvedbél, amit te magad el
tudsz adni a sajat kovet6idnek, olvasdidnak, arra elég. Es aztan folytatolagosan meg
tudod rendelni mindig a kovetkez6 adagot. Ami nagyon jo a digitalis konyvnyomtatasban,
hogy gyors, tehat amig egy nagy nyomda, egy-masfél honapos atfutassal dolgozik, pl. ha
karacsonyra szeretnék kijonni egy konyvvel, akkor mar lekéstem, mar szeptemberben be
kellett volna jelenteni, oktoberben leadni, és akkor mire jon a karacsonyi szezon,
mondjuk december elejére, mar lehetne kapni a konyvet, ott lenne a nyomdéban. Tehat
nagyon lassu az atfutasa.

A digitalis nyomdaba csak bemész a konyveddel, s6t, be se kell menned, csak elkiildod
e-mailen a megszerkesztett konyvet és 6k mar nyomtatjak is gyakorlatilag, és egy-két
napon beliil elhozhatod. Volt olyan is, hogy bekiildtem, mivel mar nyomtak azt a
konyvet, masnap mar érte is lehetett menni, széval ez egy gyorsabb dolog. Fajlagosan az
egy konyvre juto ar dragabb, ez a hatranya, cserébe késébb, majd ha nagyobb leszel,
akkor tudsz beldle tobbet nyomtatni. A digitalisan nyomtatott példanyokbol, nem
érdemes annyit nyomtatni, hogy kimenjen konyvkereskedésbe, mert ahhoz, hogy ennyi
konyvet nyomtass, ahhoz egy 500-1000 kozotti példanyt kellene kinyomtatni, és amit
még tudni kell a viszonteladokrol, hogy kb. a bevételednek a felét viszik el, tehat 50 %,
meg afolott kell nekik fizetni az eladott konyvek utan. Tehat bizomanyban ott hagyod
naluk a konyvet, és akkor amennyit 6k eladnak, annyinak az 50%-at fizetik ki neked.
Tapasztalatom szerint sajat magad, a neten, tobbet tudsz eladni, mint a
konyvértékesitok, talan egy kicsit jobbak ebben a kényvesboltok, a multikkal nekiink
elég rossz tapasztalataink vannak, ott kevés konyv megy el.

Honnan szerezz pénzt az els6 példanyok nyomtatasara?

A nyomtatott konyvkiadashoz adok egy tippet: az elején gy tudod kitermelni a pénzt,
hogy azt mondod az ligyfeleknek, akik mar varnak, hogy mikor jelenik meg a konyved,



hogy megjelent az Uj konyv, ki szeretné bevezetd aron, még a nyomtatott konyv
megjelenése elétt megkapni az e-book valtozatot? Elkiildom az e-book valtozatot az elsd
50 rendeldének. Ennek az els6 50 rendelének elkiildod, és megigéred nekik, hogy harom
héten belil megkapjak a konyveket. Tehat 6k megveszik és kifizetik a konyvet,
megkapjak az e-bookot, elkezdhetik olvasni, adhatsz nekik ajandékot is mellé, példaul
egy hanganyagot, vagy egy exkluziv interjut, vagy egy talalkozot, tehat sok mindent ki
lehet talalni, hogy tényleg elégedettek legyenek. Az altaluk kifizetett pénzbdl, az els6é
50 vagy 100 konyv arabol kinyomtattatod a konyvet, tehat ebb6l meg tudod finanszirozni
az els6 nyomtatast.

Sokan félnek bejutni a boltokhoz, de ez nem egy olyan 6rdongosség. Egyszer irni kell egy
nagykernek, hogy megjelent egy konyvem, van neki ISBN szama, vagy hamarosan meg
fog jelenni egy konyvem, kértiink mar ra ISBN szamot is, és szeretnénk, hogy
forgalmazzatok. Altaldban azt mondjak, hogy jo. Nyilvan ehhez az kell, hogy vallalkozo
legyél, tehat szerzéként ilyet nem tudsz, de ha van egy céged, vagy egyéni vallalkozé
vagy, akkor altalaban nem szokott elzavarni egy nagyker, hiszen ez neki is pénz, hogyha
te konyvet adsz ki.

Az online oktatasok tipusai

1. Skype oktatas: mit egy személyes maganoktatas csak nem kell talalkozni hozza.
Tanithatsz egy embert, vagy lehet csoportos oktatas is konferenciahivasban. Ez lehet
gyakorlatias is, van példaul egy olyan nyelvoktato, aki egyéni prezentaciora készit fel
idegen nyelven, ennek lehet egy kibdvitett valtozata az, hogy tobben vannak ott és
egymasnak tartjak meg a résztvevok a prezentaciokat.

Kiegészitheted a tobbi online oktatasodat is Skype-os konzultacidval, segitségnyujtassal
vagy pl. csoportos Skype nyelvgyakorlassal.

2. Webinarium, webinarium sorozat Ha szeretnél egy el6adassorozatot tartani, azt
megtarthatod webinarium formajaban is. Nem kell elmenni sehova, Erre vannak jo
szoftverek, pl. a torok fejlesztési WiziQ de megoldhatod egy titkos Facebook csoportban
él6 videdként vagy a Youtube Hangouts segitségével is. Ha nem szeretnéd, hogy
illetéktelenek hozzaférjenek, csinalhatsz a honlapodon egy zart, csak jelszoval elérhet6
oldalt, beidozited az él6 adast, beallitod a lathatosagat privatra a Youtube-on és a
beagyazod erre az oldalra, igy csak ennek az oldalnak a linkjét kell megadni, és csak
azok latjak az adast, akiket a szeretnél.

3. E-mail tanfolyam-ot is csinalhatsz, ilyenkor e-mailben kiildod a tananyagokat a
résztvevoknek, amik lehetnek pdf-ek, videdk, tesztek, amit csak szeretnél.

4. E-learning rendszerek Vannak olyan e-learning rendszerek, amik arra alkalmasak,
hogy tananyagokat toltsél fel, PDF-et, videot, MP3-at, kérdéseket, teszteket. Ilyen
példaul a Moodle, ami az egyik legrégebbi, és részben ingyenes. Mar megjelentek benne
fizetOs részek, de egy nagyon jo kis rendszer, fels6oktatasban is hasznaljak.


http://www.moodle.com/

MILYEN HOSSZU LEGYEN?
i

Milyen hosszu legyen az online tanfolyamod?

Ez attdl fligg, mi az oktatas célja. Egy online oktatas lehet akar egy egész éves
tanfolyam is. Egyik ligyfelem példaul egy éves alapozd tréninget tartott a kovetdinek,
amiben minden hénapban volt egy kb. 2-2,5 6ras webinarium, ahol rengeteg infét
atadtak, az adott honap feladatait. A webinarium végén lehetett kérdezni is, utana
ennek a webinariumnak megkaptak a teljes anyagat legépelve, mert van azért, aki
jobban tud olvasva tanulni. Kaptak egy vazlatot, hogy gyorsan at tudjak nézni az
anyagot, meg egy csekklistat a kdvetkezé havi tennivalokkal, utana pedig az adott honap
anyagahoz voltak kis kiegészit6é leckék (minden héten egy). Es az egy éven at ment,
tehat volt 12 ilyen webinarium, és ennek volt egy éves eléfizetési dija.

Ha alaposan szeretnéd megtanitani a résztvevoket arra, amit tanitasz, ez egy nagyon
hatékony oktatasi forma lehet.

Egy online oktatas természetesen lehet ennél sokkal rovidebb is. En altalaban 1-3
honapos képzéseket tartok, attol fiiggéen mennyire részletes a tananyag, amit szeretnék
atadni, de korabban csinaltam 3-4 hetes rovid képzéseket is. Egy-egy rovid képzés jo
kedvcsinald is a kovet6idnek, kedvet kaphatnak utana a hosszabb képzésekhez is.
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Hogyan add el az online oktatasodat?

A legrosszabb megoldas, ha ajtostol rontasz a hazba és elkezded hirdetni flinek-fanak
Facebookon, hogy lehet jelentkezni a ,,csinalj karacsonyi ajtédiszt” tanfolyamra. Talan
lesz, akit ez érdekel, de ha kevésbé popularis a téma, vagy olyan, amit egy kicsit jobban
magyarazni kell, akkor miel6tt eladnal, mindenképpen kell egy kis elozetes
kozosségépités.

1. lépés: Kell egy csali!

Jo, ha eleve kitalalod, mi lesz a csalid. Olyan csalit kell kitalalnod, aminek koze van
ahhoz a tanfolyamhoz, amit oktatsz.

Példaul, ha szeretnél egy online oktatast vegyszermentes haztartasrol, elsoként
csinalhatsz egy ingyenes minitanfolyamot arrol, hogy hogyan mossunk vegyszerek nélkiil
és ehhez adsz hazi praktikakat, megoldasokat, elmondod, hogy mit mivel kell keverni,
hogyan kell csinalni. Ez nem mindenkinek lesz érdekes, ezért csak azok iratkoznak majd
fel ra, akiket érdekel a téma.

De még ennél is egyszer(ibb megoldas az, ha odaadod ingyen az elsé leckét, és akinek
tetszik az elso lecke, a végén ott a link, ahol meg lehet venni a teljes tanfolyamot. Ez
egy nagyon egyszer( csali, pont olyan mintha belekdstolhatnal a tortabodl az elsé falatba
és ha még tobbet szeretnél, kérhetnéd a torta tobbi részét is ? Mire raérzel az izére,
hogy tok jo lesz ez a torta, mire megjon az étvagyad az evéshez, addigra elveszik
eléled, és Ugy érzed, hogy neked mindenképpen meg kell ezt venned. Ilyen egy igazan jo
csali, ezért jo az elso leckét vagy fejezetet adni csalinak.

A csali lehet egy bevezeto pl. egy video is. Példaul “még miel6tt elkezdenél angolul
tanulni ezzel a modszerrel, ezt a videot feltétleniil nézd meg”. A videdban elmondasz
mindent. Olyat is lattam mar, hogy valaki egy angol konyvet, ami egyébként egy jo
konyv, csak egyediil nehéz feldolgozni, videoként végigtanitotta. A csali lehet ilyenkor a
legelso vided. “Mielott megvennéd ezt az angol konyvet, elkezdenél beléle tanulni, ezt a
videdt nézd meg feltétleniil” - és utana ott van a folytatas, maga a tanfolyam.

A csali lehet egy webinarium is. Ezt gy kell elképzelni, hogy mondjuk minden két
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hétben egyszer, vagy egy honapban egyszer tartasz egy webinariumot a neten, olyan,
mint példaul ez az él6 adas, amire a honlapodon fel lehet iratkozni. Egy ingyenes
el6adas, és a webinarium végén eladod gyakorlatilag a terméket. Ott elmondod, hogy
van ennek egy folytatasa, ha tobbet szeretnél tudni, itt a link, kapsz most ra egy
egyszeri ajanlatot. Szeretnél-e jelentkezni?

2. Csapj nagy hirverést!

Mindenképpen érdemes nagy hirverést csapni, ha Uj terméket vezetsz be, pl. lesz egy
konyved, egy e-bookod, egy infoterméked. Amit nem szabad elkovetni, hogy mivel ez
egy elso tanfolyam, a hirlevelet ki se kiildod, csak kiteszed a Facebookra és jelentkezik
mindossze 4-5 ember. Ez nem jé motivacio. Ha mar csinalod, akkor csapjal neki nagy
hirverést, tehat kell neki egy rendes bevezet6 kampany.

Szeretek ilyen kampanyt csinalni, ettél izgalmasabb dolog nincs. Mondok egy jo példat.
Amikor par éve jott ki a Star Wars film, elotte egy évvel megjelent mindenhol a sajtéban
egy kis vided, amin Yoda ébredezik. Es akkor mindenki, aki Star Wars rajongo volt, Ugy
érezte, hogy ez nagyon izgi lesz, és elkezdték varni, hogy most jon, és ezutan elindult a
bevezetési kampany.

Erdemes figyelni, hogy egy nagy cég, akar egy mozifilmhez, egy videdjatékhoz, egy (j
termékhez mondjuk az Apple hogyan csinal végig egy bevezetési kampanyt. Példaul
nagyon jol felépitettek az IKEA kampanyai. El6szor kijonnek egy kataldgussal, azt
megkapja mindenki, aki szokott katalogust kapni. El6szor mindig a nyomtatott katalogus
jelenik meg, aztanjon az online katalogus, aztan megindul a plakatkampany. Mindig van
egy huzotermék, amit kitesznek, ami miatt érdemes bemenni.

Az év minden szakanak megvannak azok a huzo termékek, amit nem érdemes kihagyni.
Karacsonykor van a karacsonyfa visszavételi akcio, aztan késobb is mindig van egy-egy
huzétermék, egy téma, amivel mindenhol talalkozhatsz.

A lépcsOzetes bevezetés nagyon hatasos. Nem véletlen, hogy a mozifilmek bevezetési
kampanyainal az szokott az lenni, hogy van egy zartkor( premier, amikor mar meg lehet
nézni. Egy jo bevezetési kampanynal lehet ilyet csinalni, mondjuk egy napos bevezetési
akcio, amikor fillérekért meg lehet szerezni, és azonnal elkiildjiik neked e-bookban, a
tobbiek, akik csak késébb rendelik meg, dragabban tudjak megvenni, és varniuk is kell a
nyomtatott verziora. Jo, hogyha van egy ilyen rohamnap, amikor azok, akik nagyon
érdeklédnek, 6k meg tudjak mar szerezni, és hozza tudnak jutni. Olyat is lehet csinalni,
hogy az els6 nap a megrendeldk kapnak valami pluszt, valami ajandékot, egy bonusz
anyagot, egy dedikalt példanyt, tehat ravenni 6ket arra, ha szeretnék, akkor az elején
vegyék meg, ne halogassanak. Maga a megrendelés ne tartson sokaig, csak az el6zetes
kommunikacié. Pont, mint ahogyan a Star Wars filmnél is, egy évig tartott az elézetes
kommunikacid, mire lehetett menni a moziba és meg lehetett nézni.

A bevezetési kampanynal érdemes tobb marketing csatornat is hasznalnod. Ha van

egy Facebook csoportod, ott is beszélj réla, hogy lesz ez az (j tanfolyamod, vagy meg
fog jelenni a konyved. Ha van Facebook-oldalad, ott is, az Instagramon is tegyél ki errél
képet, idézeteket, gondolatokat, részleteket a videdbol.

Csinalhatsz nyereményjatékot, amikor meg lehet szavazni, hogy milyen legyen a
boritdja, vagy melyik legyen a kabalafiguraja, vagy melyik logét hasznaljuk. Lehet
csinalni olyan jatékot, ahol meg lehet nyerni magat a terméket. A legjobb mod, hogy



felhivd a figyelmet arra, hogy lesz ez az (j termék, és késziilsz ra, hogy csinalsz egy
jatékot, ahol meg lehet nyerni ezt a terméket, ami éppen most késziil. Ha bizonytalan
vagy pl. az arban, akkor lehet egy ar tippjaték, tehat leirtam, hogy mi mindent tud ez
az uj termék, ami azért jo, mert el kell olvasniuk, hogy mi mindent tud, és tippeld meg,
hogy mennyibe fog keriilni. Utana ezeket a tippeket beteszed egy Excel tablaba, szépen
sorba rendezed nagysag szerint, csinalsz beldle egy gorbét, hogy melyik arbol van a
legtobb, hanyan lennének, akik azon az aron megvennék. llletve meg lehet nézni azzal a
gorbével, hogy hol lenne neked a legjobb profitod, ha neked pl. az lenne a legjobb, ha
2500 Ft-ba kerlilne, de sokan mondtak azt, hogy csak 1000-ért vennék meg, akkor el kell
gondolkodni, hogyan lehetne tobb értéket tenni bele, hogy kijojjon az az ar, ami neked
megéri.

3. Talald ki az ilizenetet!

Barmilyen tudasalapu termékkel jossz ki, talalj ki egy lizenetet, hogy mirol szol! Akkor
tudod egyszer(ien eladni, ha van egy egyértelm(i lizeneted. Nagyon szeretem azokat a
konyvcimeket, amikben ott az egyértelm( lizenet, mirél szol majd a konyv, pl.
“Szeretlek, de miért vagyok mindig én az utolsd” c. konyv. Ha cimotleten, lizeneten
gondolkodsz, akkor érdemes megnézni, hogy az adott témaban, konyves sikerlistak
tetején, milyen konyvcimek vannak. Ne a romantikus kategoériat nézd, egy szakkényvnek
vagy egy tanfolyamnak, infoterméknek olyan cim kell, ami kifejezi, hogy mir6l szol! Nem
jok a mlvészcimek, pl. a Hab a tortillan zsenialis konyv, de sokat kell magyarazni, mirél
is szol a cime. Mikdzben ugyanennek a szerzének (Seth Godin) van egy olyan konyve is,
hogy “Vagj bele!” - ez kifejezeten jo cim, errdl elére lehet tudni, hogy ez egy motivalo
konyv lesz.

Tehat legyen egy kozponti lizenete a termékednek, ne egy ilyen ,,minden, amit a ...-rél
tudni kell”, az nem elég érdekes. Olyan kozponti ilizenetet talalj, ami nagyon jo, ami
nagyon beszédes és ehhez gyljtogess otleteket! Példaul a New York Times bestseller
listat vagy az Amazon sikerlistat érdemes megnézni a témaban. A bevezetési kampanyra
hagyj id6t, ez nem 3-4 nap, nem egy hét, hanem érdemes akar 3-4 hetet vagy tobbet
raszanni és apranként folyamatosan tenni fel az lizeneteket, részleteket, idézeteket a
konyvbdl. Fotokat, ahogy éppen készited az oktatd videdt, vagy egy részletet a
termékbdl, és ki kell talalni, hogy mi van a képen. Tehat probald meg aktivizalni a
kovetdidet, és tobbféle csatornan kommunikalj veliik, hogy tényleg kivancsiak legyenek,
hogy mi ez az egész. Minden bevezetési kampanynak jo, ha van egy fordulopontja, egy
olyan esemény, amikor 0sszesUriisodik sok-sok érdeklddés, sok-sok kommunikacié utan.

Az iizenet lehet a cél is, amit a tanfolyammal el lehet érni, az oktatas igérete. Mit tud
megtanulni? Miben valtozik majd az élete a tudas birtokaban? Mivel lesz tobb, jobb vagy
mas az élete? Errdl beszélj és sokkal tobben fognak majd jelentkezni a tréningedre!

Tudj meg még tobbet az online tréningek tartasardl a minitréningen!
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